Expan

LA EMPRESA INVIERTE SIETE MILLONES DE EUROS

Jamones Cerezo
ampliaexistencias

El fabricante

y distribuidor

de paletillas y jamones
invertira siete millones
de euros para
mudarse y ampliar
instalaciones.

Jamones Cerezo es popular
entre los amantes del jamoén
ibérico de Tearrassay arede-
dores. Proveedora de restau-
rantesy charcuteriasdelicat-
tessen, esta compafiia fami-
liar comercidiza 220.000 ja
monesal afio, con unafactu-
racion de 11,7 millones de eu-
ros y un beneficio antes de
impuestos de 302228 euros.

Fundada en 1965 por An-
tonio Cerezo, nacido en Se-
rén (Almeria), empezé co-
Mo un peguefio comercio de
ultramarinos, que con los
afios seha convertido enuna

pyme dindmica. Laempresa,
en la que conviven la segun-
day latercera generacion fa
miliar, acaba de comprar una
nave de 7.500 metros cuadra-
dos en la carretera de Caste-
llar del Vdlés enlaque cen-
tralizara el proximo afio toda
su actividad, ahora dispersa
envariospuntosde Terrassa.
Lainversion total asciende a
siete millones de euros, se-
gun ha explicado € director
adjunto de Jamones Cerezo,
Vicente Garcia

La compafiia produce sus
propios jamones, que envia
a curar a secaderos propie-
dad de terceros y ubicados
en la Alpujarra de Granada,
Teruel, Seron y Barco de
Avila. También comerciali-
zapiezas de ibérico de San-
chez Romero Carvgd (Cin-
co Jotas), Covap (Cordoba);
Arturo Sanchez (Guijuelo);
y Artesanos de Jabugo
(Huelva).

La empresa completa su
catdogo con mas de 800 re-
ferencias de vinos, embuti-
dos y patés exclusivos. Su
principal canal de distribu-
cién son los restaurantes y
las tiendas especializadas,
aungue cuenta con cinco co-
mercios propios de venta a
detalle repartidos por la pro-
vincia de Barcdlona. "Nues-
tro objetivo es ampliar e nd-
mero de tiendas propias, pe-
ro nuestro cuello de botdla
es la dificultad para encon-
trar personal especializado
para vender nuestros pro-
ductos', sostiene Garcia

40.000 lotes de Navidad

El 40% del volumen de nego-
cio de laempresa se obtiene
en la campafia navidefia. El
afo pasado vendieron mas
de 40.000 lotes de navidad,
un 42,8% mas respecto a
gercicio anterior. Entre sus
principales clientes figuran

SIOoN

Dimarts, 10 d'octubre de 2006

José Antonio Roldan, gerente de Jamones Cerezo./Elena Ramon

Laempresavendi6
once lotes de 3.000
euros a una empresa
de Terrassa

la Navidad pasada

El 10% de lacifra

de negocio

de la compafiia
procede de los
mercados exteriores

las principales empresas y
entidades de la demarcacion
de Tearassa, asi como varios
clientes de Barcelona. "El
afio pasado vendimos once
lotes de 3.000 euros cada
uno, se trata de un negocio
gue va en ascens0”, sefidan
en la compafiia, sin citar €
nombredelosclientes.

La exportacion también
es otra actividad a potenciar
end futuro, segiin Garcia El
afio pasado, las ventas d ex-
terior supusieron un 10% del
volumen de negocio. Los
principales mercados fueron

Alemania, Italia, Francia,
Gran Bretafiay Portugd. La
empresa, que este afio hare-
cibido € premio d Comerg
més dinamic, que otorga la
patronal egarense Cecat, tie-
ne el objetivo de abrir nue-
vos mercados.

"El jamon ibérico es un
producto que empiezaatener
mucha aceptacion en paises
como China, Japon o Estados
Unidos, aunque nuestro ta-
mafio como empresa todavia
es demasiado pequefio para
entrar en estosmercados’, se-
fialan en Jamones Cerezo.



