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PIME/// Jamones Cerezo

L'empresa egarencadistribueix productes iberics de primera qualitat a

de Barcelonaiatot Europa rerivannavaLLEsPiN

Cerezo, una empresa
familiar de pota negra

1pernil éslajoiadela corona
de la gastronomia de la Pe-
ninsula Ibérica. A Terrassa hi
ha una familia i una empresa
que ha dedicat la seva vida i
carrera a aquest producte.

La distribucié de pernil és el core busi-
ness de l'empresa egarenca, una area
de negoci que representa el 80% de la
seva facturaci6. Perd Jamones Cerezo
també distribueix altres productes, com
ara embotits, formatges, vins i caves,
tots ells de les principals marques de
I'Estat. “El que intentem és donar la ma-
xima cobertura al nostre client final, que
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sén restaurants i xarcuteries especialit-
zades", afirma José Antonio Roldan, ge-
rent de I'empresa. Aquests clients estan
concentrats principalment a la provin-
cia de Barcelona, tot i que l'empresa co-
menca a introduir-se en mercats de Tar-
ragona i Girona. En total, la distribuido-
ra compta amb una cartera formada per
uns 4.000 clients. Roldan descriu el ti-
pus de client com “de categoria mitjana
ialta, que busca qualitat i que no mira
tant el preu”.

Perd per tractar-se de productes exqui-
sits, és facil que traspassin fronteres, so-
bretot per satisfer emigrants nostalgics

de la gastronomia natal. Aixo ha afavo-
rit que la companyia distribueixi aquests
productes a 13 paisos d'Europa, dels
quals la gran part es concentren a Fran-
¢a, [talia i el Regne Unit. Aix0 és possi-
ble gracies al fet que els clients sén “basi-
cament espanyols que han anat a viure a
l'estranger i tenen algun tipus d'establi-
ment”, apunta Roldan.

Pero la distribuci6 no és 1"inica bran-
ca de negoci de Jamones Cerezo, ja que
la companyia també es dedica a l'elabo-
racio de lots de Nadal (en aquesta area,
doéna servei a 1.500 clients anuals)iala
venda al detall, a través de la xarxa for-
mada per cinc xarcuteries ubicades a
Terrassa, Santa Coloma, Barcelona, Cor-
nellail'Hospitalet.

TRES GENERACIONS

Antonio Cerezo comenca el negoci en el
sector alimentaril'any 1964, quan obre
una petita botiga a Terrassa. Aqui es ve-
nen pernils provinents del seu poble na-
tal, Ser6n (Almeria). El producte té molt
bona acollida a la ciutat, on precisament
van a viure molts immigrants d'aquesta
provincia andalusa. El negoci creix tant
que l'any 1988 es constitueix l'empresa
de distribucié. En aquell moment, l'em-
presa té dos petits magatzems i instal-
lacions separades a Terrassa, pero tota
aquesta estructura es fusional'any 2007
amb l'obertura de l'actual seu de I'empre-
sa, un edifici de 7.500 m?situat a la carre-
tera de Castellar.

Elnegoci ha crescut fins a aconseguir uns
5.500 clients i facturar 14 milions d'eu-
ros, pero continua en mans familiars ija
ha entrat a treballar al'empresa la terce-
ra generacio de la familia Cerezo.

LA POTA APRECIADA

Lempresa egarenca distribueix pernils
de diferents races i procedéncies.
Concretament, treballen amb pernil
ibéric de Jabugo (Huelva), Guijuelo
(Salamanca) i Cordova, mentre que el
pernil blanc prové de Terol, Almeria,
Granada i Avila. La selecci6 dels pernils la
realitza el mateix gerent, que periodica-
ment visita els escorxadors de tot I'Estat
buscant les peces de més qualitat. Des de
l'empresa egarenca aporten uns consells
per identificar-les: “Com més estret és el
canell de la pota, vol dir que el porc és
d'una raca més pura. Si el greix és melds,
vol dir que I'animal ha menjat gla, i no
nomeés pinso”. 83
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